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فرم رویداد تانا


‍‍‌پارک علم و فناوری ایلام برگزار می کند:
رویداد تانا در حوزه های گردشگری، میراث فرهنگی و صنایع دستی
تانا از اختصار “توسعه اکوسیستم نوآوری استان ها” گرفته شده است و به عنوان مجموعه ای از اقدامات تعریف میشود که با حمایت معاونت فناوری و نوآوری وزارت عتف، سیاست گذاری و راهبری ستاد توسعه اقتصاد دانش بنیان استانها و برنامه ریزی و اجرای پارک های علم و فناوری در استانها، عملیاتی می گردد.

شرکت های دانش بنیان و فناور، اساتید و دانشجویان، صاحبان ایده جهت شرکت در رویداد تانا با ارائه ایده در حوزه های گردشگری، میراث فرهنگی و صنایع دستی شرکت نمایند.
معاونت صنایع دستی:
 طراحی وبسایتی متفاوت که بتواند در حوزه تبلیغات و فروش صنایع دستی تعامل خوبی بین فروشنده و خریدار برقرار کند
 طراحی یک دارقالی جدید، با قابلیت جابجایی آسان و حجم کم
معاونت میراث فرهنگی:
ایجاد موزه مجازی 
 طراحی و ساخت سخت‌ افزاری که بتواند در زمان انجام حفاری غیرمجاز سیگنال هشدار برای یگان حفاظت میراث و فرهنگی و دیگر دستگاه‌های متولی ارسال کند
معاونت گردشگری:
طراحی سامانه‌ای که بر عملکرد تاسیسات گردشگری در حوزه نظارت بر قیمت آنها فعالیت کند.

 

حمایت از طرح های برگزیده:
اعطای جایزه ۸۰، ۵۰ و ۳۰ میلیون ریالی به نفرات اول تا سوم
در اولویت قرارگرفتن پذیرش پارک علم و فناوری ایلام
استفاده از تسهیلات تبصره ۱۸
امکان برخورداری از طرح های مسئله محور بنیاد نخبگان
استفاده از تسهیلات صندوق پژوهش و فناوری
اختصاص تسهیلات تجاری سازی تا سقف ۲.۵ میلیارد ریال
 

1. مشخصات حقیقی و حقوقی:
1-1. مشخصات کلی مجری طرح:
	نام و نام خانوادگي:


	شماره شناسنامه:
	کد ملی:
	تاریخ تولد:
	نام پدر:


	دانشگاه محل تحصیل:
	شغل:
	رشته/ گرایش:
	آخرین مدرک تحصیلی:


	ایمیل: 
	شماره ثابت:
	شماره همر اه:  


	آدرس و کدپستی:



2-1. مشخصات تیم کاری

	نام و نام خانوادگي
	کد ملی
	آخرین مدرک تحصيلي/ رشته
	دانشگاه و محل تحصیل
	سمت در تیم کاری
	شماره تماس

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


3-1. اطلاعات شرکت
	نام شرکت: 
	زمینه فعالیت در اساسنامه: 

	نام و نام خانوادگی مدیر عامل: 

	شماره ثبت: 
	شناسه ملی شرکت: 
	تاريخ ثبت: 

	 وضعیت مالکیت:      (دولتی                    (خصوصی                 (تعاوني                         

	وضعیت حقوقی:      (سهامي‌خاص       (سهامي عام               (تعاوني            (مسئوليت محدود              (سایر

	

	برآورد سرمایه های ثابت شرکت (ریال): 
	میزان سرمایه در گردش سالیانه شرکت در 3 سال گذشته (ریال): 

	میزان گردش مالی شرکت: 

	نشانی دفتر شرکت/دفتر موسسه: 

	نشانی کارخانه:


	آدرس سایت اینترنتی: 


2. مشخصات محصول:
2-1. عنوان محصول: 

	
	
	

	
	
	

	


2-2. محصول را تشریح نمایید؟
2-3. مشتریان محصول را بیان نمایید؟
2-4. ويژگي‌های برجسته محصول برای مشتریان چه می​باشد؟
 2-5. ويژگي‌ها يا مشخصات فناورانه محصول را بیان نمایید؟
2-6. ويژگي‌ها يا مشخصات نوآورانه محصول را بیان نمایید؟ 

3. وضعیت بازار
3-1. آیا نمونه مشابه یا جانشین محصول در بازار وجود دارد؟

3-2. رقباي شما در بازار چه  شرکت​هایی هستند؟ 
3-3. مزيت رقابتي شما نسبت به رقبا چيست؟ (كيفيت، قیمت، قابلیت دسترسی، سفارشی​سازی، راحتی/قابلیت استفاده، تنوع، تازگی، عملکرد و...)
3-4. بازار هدف شما در چه محدوده​ای می​باشد؟
	( استانی
	( منطقه​ای
	( ملی
	( بین​المللی


3-5. سهم شما از بازار هدف چه میزان می‌باشد؟
4.  ارزيابي اقتصادي محصول
4-1. شاخص​های مالی محصول:

	عنوان
	مقدار

	میزان سرمایه​گذاری انجام شده تاکنون (ريال)
	

	میزان کل سرمایه​گذاری مورد نیاز (ريال)
	

	میزان سرمايه ثابت (ريال)
	

	میزان سرمايه در گردش (ريال)
	

	قیمت تمام شده محصول (ريال)
	

	قیمت فروش محصول (ريال)
	

	نقطه سر به سر*
	

	دوره بازگشت سرمايه**
	


* نقطه سر به سر: عبارت است از میزان فروشی که در آن نقطه، نه سودی عاید فعالیت کارآفرینانه می‌شود و نه متحمل ضرر می‌گردد.
** دوره بازگشت سرمايه: مدت زمانی است که طول می​کشد تا سرمایه‎گذاری اولیه در پروژه با عایدات آن برابر شود.
4-2. میزان و پيش​بينی تولید، فروش درآمد محصول:
	میزان تولید فعلی  
	میزان فروش فعلی (ریال)
	میزان درآمد فعلی ناشی از فروش محصول (ریال)

	از ابتدای ورود به بازار تاکنون
	سال مالی گذشته
	از ابتدای ورود به بازار تاکنون
	سال مالی گذشته
	از ابتدای ورود به بازار تاکنون
	سال مالی گذشته

	
	
	
	
	
	

	پيش​بينی میزان تولید (سالانه)
	پيش​بينی میزان فروش (سالانه، ریال)
	پيش​بينی میزان درآمد ناشی از فروش محصول (سالانه، ریال)

	
	
	


5. برنامه‎ريزی و زمان​بندی: (ویژه محصول واحد تحقیق و توسعه) 
	رديف
	فعاليت‌هاي اجرایی
	شروع و پايان فعاليت​ها 

	
	
	سال اول
	سال دوم
	سال سوم

	
	
	3ماهه 1
	3ماهه 2
	3ماهه 3
	3ماهه 4
	3ماهه 5
	3ماهه 6
	3ماهه 7
	3ماهه 8
	3ماهه 9
	3ماهه 10
	3ماهه 11
	3ماهه 12

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	








نام شرکت: ................................................................


نام متقاضی: .............................................................


تلفن: .........................................................




















